
  

   

DataHub 
Communiceer moeiteloos en realtime 
met de nieuwste EDI-technologie. 

 
 
 

Binnen de logistieke sector draait het steeds meer om real-time, 
bi-directionele uitwisseling van data. Alles beweegt richting 
digitaal communiceren. Eisen uw klanten dat u gebruik maakt 
van de nieuwste EDI-technologie? Maakt u al gebruik van EDI, 
maar bent u bang dat deze niet langer voldoet aan de 
toenemende eisen? Of wilt u niet langer afhankelijk zijn van een 
derde partij voor uw EDI-verbinding?   
 

Ga aan de slag met de Boltrics DataHub, vereenvoudig uw werk en 
creëer een transparant proces. Of het nu warehousing of transport 
betreft. Geef uzelf de mogelijkheid om handmatige acties zoveel 
mogelijk te reduceren en fouten tot het minimum terug te brengen.   
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Digitale taalbarrières doorbreken 
Met de DataHub biedt Boltrics een stevig platform voor het 
organiseren, beheren en verwerken van datastromen. In 
feite is het een gemeenschappelijk beheerd, collaboratief 
platform dat het gemakkelijker maakt om gegevens te 
verwerken. Oftewel: het biedt gebruikers de mogelijkheid 
gegevens automatisch te laten verwerken in uw eigen 
systeem én dat van klanten. De DataHub fungeert ook als 
tolk: Boltrics verzorgt de mapping van de eigen standaard 
op de berichten van uw klant. 
 

Altijd up-to-date met de nieuwste 
technologie 

Net zoals onze andere producten, is het DataHub-platform 
ontwikkeld als een standaard brancheproduct. Stevig 
gefundeerd op de input van onze klanten. Wij zorgen ervoor 
dat de koppelingen bij elke update worden bijgewerkt en dat 
nieuwe berichtsoorten generiek worden toegevoegd. Zo 
kunt u altijd gebruik maken van de nieuwste koppelingen. 
 

Verbind servers en techniek met elkaar 

De oplossing werkt grensoverschrijdend en laat moeiteloos 
verschillende systemen met elkaar communiceren. 
Ongeacht de achterliggende techniek of op welke server uw 
oplossing draait. Een toekomstbestendig platform dat 
werkt als een hub waarop u al uw opdrachtgevers kunt 
aansluiten. 
 

Een veilige omgeving met Microsoft Azure 

De DataHub is beschikbaar in de veilige Cloud omgeving van 
Microsoft Azure. Dit maakt het mogelijk voor uw organisatie 
om gemakkelijk uw stromen in te zien. Bovendien faciliteert 
het een eenduidige informatieverstrekking en voorkomt het 
ruis op de lijn. Ook biedt het de mogelijkheid een 
transparant proces te creëren en te onderhouden. 
Met het openzetten van integratiemogelijkheden wilt u geen 
toegang bieden aan onbevoegden. Daarom wordt gewerkt 
met beveiliging als authenticatie, encryptie en firewalls. 
Daarnaast beschermen we u in de DataHub door het 
inkomende verkeer te beperken tot 1000 HTTP-web service 
calls per stroom per minuut. De bestandsgrootte van de 
berichten is (door Microsoft) beperkt tot 100 MB per bericht. 
Beide waardes zijn groot genoeg om een vloeiende stroom 
te garanderen, maar beperkt genoeg om te voorkomen dat 
uw stroom wordt platgelegd door aanvallers. 
 

 
 
 
 
 

Voorkom onnodige kosten, betaal naar 
gebruik 
Vergeet complexe prijsafspraken. Selecteer simpelweg het 
abonnement met het verwachte aantal transacties en betaal 
één bedrag per maand. Schakelt u een nieuwe klant aan, of 
valt een orderstroom stil? U verhoogt of verlaagt eenvoudig 
uw DataHub-bundel wanneer het aantal transacties 
verandert. En dat zonder additionele kosten voor mapping.  
 

Betaal nooit te veel 

De mapping, routing en monitoring zullen plaatsvinden via 
De Boltrics DataHub. Uw DataHub-abonnement wordt 
afgerekend vanaf het moment dat de implementatie 
werkzaamheden gaan starten. Door op tijd uw bundel aan te 
passen zorgt u dat uw kosten in de pas blijven lopen met uw 
verbruik.  
 

Alles in de bundel 

De afrekening wordt maandelijks berekend op basis van het 
totaal aantal transacties dat is verbruikt. De kosten voor 
software, cloud services, mapping, routing en monitoring 
worden dus in het maandbedrag berekend.  
 

Berekenen van transacties 

Elk verzonden of ontvangen bericht noemen we een 
transactie. In een prijsstelling per transactie zou dat tot 
onbeheersbare en hoge kosten kunnen leiden. Met de 
DataHub-bundels beperken we dat risico. U kiest een bundel 
met een vaste prijs per transactie. Daar bovenop kunt u 
profiteren van een volume-voordeel. 
Hoe het precies werkt? Bepaal welke DataHub-bundel voor 
uw organisatie volstaat met het stappenplan op de volgende 
pagina. 
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Integreren met DataHub 
Wat kunt u van ons verwachten bij het integreren met 
DataHub? Simpel! We doen wat we beloven. Ook DataHub 
implementeren we met fixed time, fixed price. Zo weet u 
altijd vooraf waar u aan toe bent.  
 
Fixed time: realisatie, testen en live brengen van een 
berichtstroom wordt uitgevoerd in één maand na start van 
de realisatie van die betreffende interface. 
Als opdrachtgever bent u verantwoordelijk voor de 
beschikbaarheid van adequate testcapaciteit en respons. 
Zowel vanuit uw organisatie als vanuit uw klant en/of 
leverancier. 
 
Fixed price: het maandelijkse bundelbedrag betreft een all-
in bedrag voor het live brengen van de afgesproken stroom 
en het uitvoeren van de transacties. Alle kosten van 
DataHub-software, de berichtenservice en het opzetten van 
de verbinding zijn daarbij inbegrepen. 
 

Welke kosten vallen buiten uw DataHub-
bundel? 
Benodigde licentie: om gebruik te kunnen maken van de 
DataHub is een licentie voor de Connector module vereist. 
 
Wijzigingen in uw bedrijfsproces: de opzet van de 
DataHub-stroom is exclusief wijzigingen in de 
implementatie van uw bedrijfsprocessen. 
 
Transportkosten: voor de volgende connecties wordt per 
3PL Dynamics Administratie een maandelijkse toeslag 
berekend op het bundelbedrag: 

 

Verhoog of verlaag uw bundel  
Het bundelbedrag wordt maandelijks vooruit gefactureerd, 
te beginnen bij datum getekende opdracht. Het 
bundelbedrag kunt u maandelijks aanpassen. Stuur 
simpelweg uw verzoek tot verhoging of verlaging van de 
bundel naar finance@boltrics.nl. Het nieuwe bundelbedrag 
wordt de volgende maand in rekening gebracht. Eventuele 
bundeloverschrijdingen worden via de opvolgende 
maandfactuur in rekening gebracht. Voor bundel-
overschrijdingen geldt het extra tarief buiten de bundel.  
 
 
 

 
Wilt u niet voor verrassingen komen te staan? Dan is er de 
mogelijkheid om het beheer van de bundels uit handen te 
geven aan Boltrics. Bij een overschrijding zetten we uw 
bundel automatisch omhoog, zodat u nooit met een 
bundeloverschrijding te maken krijgt. Wilt u gebruik maken 
van deze extra service? Stuur dan een mail naar 
finance@boltrics.nl. 
 
Contracttermijn DataHub 
Het contract heeft een looptijd van drie jaar met als 
startdatum getekende opdracht. Deze overeenkomst wordt 
aansluitend steeds stilzwijgend met een jaar verlengd, tenzij 
één van de partijen uiterlijk zes weken voor het einde van de 
overeenkomst deze schriftelijk beëindigd. Bij opdracht voor 
een nieuwe stroom, wordt het contract met drie jaar 
verlengd met als startdatum getekende opdracht. 
 
Facturatie 
Facturatie verloopt via een automatische incasso. 
 

  

Connectie Berekening per  Tarief 
AS2  handelspartner/maand € 25,- 
X.400 X.400-adres/maand € 25,- 
MQ handelspartner/maand € 25,- 

Stappenplan: bepaal uw DataHub-bundel 

Stap 1. Bereken hoeveel stromen u heeft.  

De verbinding waarover berichten verstuurd worden is een 

stroom. Eén stroom wordt gedefinieerd als de combinatie van 

één berichtsoort en één klant in één administratie in 3PL 

Dynamics. 

Stap 2. Bereken uw transacties voor elke stroom per 

maand.  

Schat in hoeveel berichten u gemiddeld per maand verstuurt 

en ontvangt. Merk daarbij op dat het ontvangen van 

bijvoorbeeld een Inslag via een andere stroom gaat dan het 

verzenden van de bevestiging van goederenontvangst. 

Stap 3. Bepaal de conversiefactor per stroom.  

Per stroom wordt een conversiefactor toegepast. Heeft u een 

hoog volume per stroom, dan profiteert u van een volume-

voordeel. De conversiefactor die van toepassing is, staat 

uitgedrukt in de conversietabel op de volgende pagina.  

Stap 4. Bepaal welke bundel u nodig heeft. 

Welke bundel u nodig heeft hangt af van uw verbruik. Het 

bundelverbruik van één stroom per maand is: de transacties 

van die stroom in de maand, gedeeld door de geldende 

conversiefactor. Uw totale bundelverbruik per maand is: het 

totaal van het bundelverbruik van al uw stromen van al uw 

Administraties. 

Stap 5. Profiteer van uw volume-voordeel. 

Op de volgende pagina vindt u de conversietabel, een 

overzicht van de DataHub-bundels en een rekenvoorbeeld, die 

u helpen bij het bepalen van uw DataHub-bundel.  

mailto:finance@boltrics.nl
mailto:finance@boltrics.nl
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Conversietabel voor hoog volume per stroom  
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
DataHub-bundel 

Bepaal uw DataHub-bundel: rekenvoorbeeld 
In dit rekenvoorbeeld bepalen we de DataHub-bundel van een 
organisatie met één Administratie. Komt u er niet uit of heeft u 
vragen, dan rekenen we het graag samen met u door. Hiervoor 
kunt u contact opnemen met marketing@boltrics.nl. 
 
1. Bepaal hoeveel stromen u heeft 
Inslagberichten versturen: stroom 1. 
Inslagberichten ontvangen: stroom 2. 
Uitslagberichten versturen: stroom 3. 
Uitslagberichten ontvangen: stroom 4. 
 
2. Bereken het aantal transacties voor elke stroom per 
maand 
Stroom 1 (inslagberichten versturen): 
Gemiddeld 30 inslagberichten per week. 
Totaal aantal per maand is: 30 x 4 = 120 transacties. 
 
Stroom 2 (inslagberichten ontvangen): 
Gemiddeld 30 inslagberichten per week. 
Totaal aantal per maand is: 30 x 4 = 120 transacties. 
 
Stroom 3 (uitslagberichten versturen): 
Gemiddeld 96 uitslagberichten per week. 
Totaal aantal per maand is: 96 x 4 = 384 transacties. 
 
Stroom 4 (uitslagberichten ontvangen): 
Gemiddeld 96 uitslagberichten per week. 
Totaal aantal per maand is: 96 x 4 = 384 transacties. 
 
3. Bepaal de conversiefactor per stroom  
Stroom 1 (inslagberichten versturen):  
120 transacties, geldende conversiefactor is 1.  
Som: 120 delen door 1 = 120 transacties. 

 
Stroom 2 (inslagberichten ontvangen): 
120 transacties, geldende conversiefactor is 1.  
Som: 120 delen door 1 = 120 transacties. 
 
Stroom 3 (uitslagberichten versturen): 
384 transacties, geldende conversiefactor is 2.  
Som: 384 delen door 2 = 192 transacties. 
 
Stroom 4 (uitslagberichten ontvangen): 
384 transacties, geldende conversiefactor is 2.  
Som: 384 delen door 2 = 192 transacties. 
Totaal aantal transacties na conversiefactor:  
120 + 120 + 192 + 192 = 624 geldende transacties. 
 
4. Bepaal welke bundel u nodig heeft. 
Bij een totaal aantal geldende transacties van 624 volstaat een 
DataHub-bundel van €650,-. 
 
5. Profiteer van uw volume-voordeel 
In dit voorbeeld, verstuurt en ontvangt u in totaal 1008 
berichten per maand voor €650,-. Dat is €0,64 per bericht. 
Zonder Conversiefactor zou het verbruik in bundel €1000,- 
vallen en €0,99 per bericht kosten.  
 
Daarnaast resteren in bundel €650 nog 376 bundeltransacties. 
Dat geeft ruimte om voor hetzelfde bundeltarief deze klant 
bijvoorbeeld de extra dienst ‘dagelijks voorraadbericht’ te 
leveren of om een volgende klant aan te schakelen. Kortom, de 
prijs per bericht wordt lager, terwijl uw dienstverlening groeit.

 
 

Aantal berichten Factor 
0 – 100  0,5 
101 – 300 1 
301 – 500 2 
501 – 2000  5 
2001 – 5000   10 
5001 – 7500 20 
7501 – 10.000 30 
10.001 – 12.500 40 
12.501 – 15.000 50 
15.001 – 25.000 60 
25.001 – 40.000 70 
40.001 – 60.000 80 
60.001 – 100.000 90 
> 100.001 100 

Aantal  
transacties 

Bundel 
 

Extra tarief  
buiten de bundel 

0 – 100 € 150 € 4,00 
101 – 250  € 300 € 3,00 
251 – 500  € 450 € 2,00 
501 – 1000  € 650 € 1,50 
1001 – 2000  € 1000 € 1,20 
2001 – 4000  € 1500 € 1,00 
4001 – 6000  € 2000 € 0,80 
6001 – 8000  € 2300 € 0,70 
8001 – 10.000  € 2500 € 0,60 
10.001 – 15.000  € 3000 € 0,50 
15.001 – 20.000  € 3500 € 0,40 
20.001 – 25.000 € 4000 € 0,35 
25.001 – 30.000 € 4500 € 0,33 
30.001 – 35.000 € 5000 € 0,31 
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